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Jak wygrac przetarg

NOWE PODEJSCIE DO ZAMOWIEN PUBLICZNYCH

Zamowienia publiczne nie tylko dla duzych koncernéw. Jak zwiekszy¢é swoje szanse i
dobrze przygotowac oferte. Innowacyjne rozwigzania i praktyczny trening umiejetnosci ubiegania
sie 0 zamowienia publiczne.

Zapraszamy na Szkolenia realizowane w ramach "Ustugi szkoleniowo-doradczej z zakresu
nowego podejscia do zamowien publicznych". Majg one na celu podniesienie wiedzy nt.
stosowania ustawy Prawa zamodwien publicznych; zwiekszenie zainteresowania u przedsiebiorcow
z sektora MSP ubieganiem sie o zamdwienia publiczne; podniesienie $wiadomosci w zakresie
mozliwosci, jakie daje Prawo zamdwien publicznych. Kazde ze szkolen trwa 4 dni — dwie
sesje 2 dniowe, w odstepie 2 tygodni. Szkolenia realizowane w ramach ustugi bedg
obejmowaty zaréwno zajecia teoretyczne (2 dni), jak i praktyczne (2 dni).

Jakie korzysci daje udziat w szkoleniu?

1. Szkolenia realizowanych na zlecenie PARP gwarantujg Panstwu najwyzszq jakosé
ksztatcenia i wiarygodnosc¢ informacji, ktdre sg przekazywane w trakcie zajec.

2. Duza ilo$¢ czasu poswieconego na zajecia praktyczne. Gwarantuje to mozliwosé
skonfrontowania teorii z praktyka.

3. Mozliwos¢ zadania pytan ekspertowi w dziedzinie zamoéwien publicznych. Uzyskajg
Panstwo praktyczne informacje, watpliwosci zostang rozwiane, a problemy rozwigzane na
biezaco.

4. Mozliwos¢ skorzystania z do$wiadczenia innych przedsiebiorstw.

5. Mozliwos¢ nawigzania nowych kontaktéw, ktdre w przysztosci mogq przerodzic sie w
owocng wspotprace.

PROGRAM SZKOLENIA

Modut teoretyczny — wprowadzajacy (2 dni)

Bedzie prowadzony w formie mini prelekcji. W tej czesci szkolenia uczestnikom zostang
przekazane informacje na temat rynku zamdwien publicznych i jego cech oraz specyfiki nowego
podejscia do zamoéwien publicznych. Ponadto, osoby biorace udziat w szkoleniu zostang
wyposazone w elementarng wiedze z zakresu Prawa zamdwien publicznych obejmujacq
nastepujace zagadnienia: cele i zasady ustawy Prawo zamoéwien publicznych; zasady
uczestnictwa wykonawcy w postepowaniu w zaleznosci od trybu; wymagania stawiane
wykonawcom; warunki jakie powinna spetniac oferta, zgodnos¢ oferty z SIWZ, wybdr oferty
najkorzystniejszej; ochrona praw wykonawcow — odwotanie.

Cele:
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« wprowadzenie uczestnikdw zaje¢ do zagadnien, wynikajacych z ,nowego podejscia”;

« wskazanie szans i zagrozen wynikajacych ze stosowania przepiséw Pzp w ,,nowym
podejsciu”;

+ usystematyzowanie wiedzy uczestnikdw, z zakresu ubiegania sie 0 zamoéwienia publiczne,
przygotowania ofert, Swiadomosci praw i obowigzkéw wynikajacych z przepiséw Pzp;
 wskazanie mozliwosci dla rozwoju dziatalnosci firm z sektora MSP poprzez uswiadamianie
roli (pozycji) wykonawcy w procesie ubiegania sie o zamdwienia.

Modutly zaawansowane — warsztatowe (2 dni)

Sq ukierunkowane na praktyczny trening umiejetnosci zwigzanych z postepowaniem o udzielenie
zamowienia publicznego. Warsztaty beda realizowane w dwdéch obszarach — dla wykonawcdw
dostaw, ustug lub robdt budowlanych oraz dla wykonawcdw uczestniczacych w licytacjach i
aukcjach. Modut po$wiecony wykonawcom dostaw, ustug lub robét budowlanych bedzie
prowadzony w trzech wersjach dostosowanych do wykonawcéw ubiegajacych sie o rézne rodzaje
zamowien. Kazdy z modutéw warsztatowych bedzie realizowany w oparciu o Case Study. W
przypadku czesci poswieconej realizacji dostaw, ustug lub robét budowlanych analizie zostang
poddane przyktady typowych zamdwien danego rodzaju. W przypadku licytacji i aukcji zostanie
przeprowadzone symulacja licytacji na przykfadzie standardowej dostawy oraz symulacja aukcji z
uwzglednieniem kilku kryteridow oceny oferty.

Cele:

« praktyczny trening umiejetnosci ubiegania sie o zamoéwienia publiczne (analizy
ogtoszen, przygotowanie i audyt oferty, Srodki ochrony prawnej);

« przecwiczenie réznych wariantdw postepowania w sytuacjach wynikajacych z decyzji
Zamawiajacych;

+ zapoznanie sie z innowacyjnymi rozwigzaniami wynikajacymi ze stosowania $rodkdéw
w elektronicznych w zamdwieniach publicznych (modut IId);

« praktyczne nawigzanie do szans i zagrozen wynikajacych ze stosowania przez
Zamawiajacych nowego podejscia do ZP.

W ramach szkolen uczestnikom zapewniamy:

1. prowadzenie zaje¢ przez ekspertow,
2. petne wyzywienie,
3. mozliwos¢ kontaktu z trenerami prowadzacymi szkolenia w celu uzyskania wsparcia
poszkoleniowego w okresie nie dtuzszym niz 1 miesigc po zakornczeniu szkolenia,

4. zaswiadczenia ukonczenia szkolenia,

5. w przypadku warsztatéw, ktorych tematyka dotyczy aukcji elektronicznej, licytacji
elektronicznej lub dynamicznego systemu zakupéw oraz podpisu:

« stanowiska komputerowe dla kazdego uczestnika szkolenia z dostepem do Internetu,
« dostep do platformy internetowej umozliwiajacy przeprowadzenie w czasie
rzeczywistym symulowanej aukgiji, licytacji i dynamicznego systemu zakupdw.

Kto moze wzia€ udziat w szkoleniach?
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«  mali i Sredni przedsiebiorcy
+ ich pracownicy zatrudnieni na umowe o prace.

Co nalezy zrobi¢ aby wzig¢ udziat w szkoleniu?

1. Dostarczy¢ do Wykonawcy poprawnie wypetniong dokumentacje uczestnictwa w

projekcie.
2. Przedsiebiorcy biorgcy udziat w szkoleniu korzystajg z pomocy de minimis — szkolenie

jest bezptatne.

IFORMACIA I ZAPISY
Siedziba firmy Brawo Sp.J. ul. Piotrkowska 145, 90-434 +6dz
Tel.(042)636 56 19, fax: (042) 637 31 28

Robert Bieganski e-mail: robert.bieganski@brawo.pl ,
Matgorzata Bauer e-mail: malgorzata.bauer@brawo.pl
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